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Sao Paulo, April 26, 2010 -- A Moody's Investors Service elevou os ratings de emissor sênior sem garantia de ativos
reais da Empresa Brasileira de Telecomunicacões S.A. ("Embratel") para Baa2 de Baa3 na escala global e para
Aaa.br de Aa1.br na escala nacional brasileira, concluindo o processo de revisão iniciado em 15 de janeiro de 2010. A
perspectiva dos ratings é estável.

A elevação dos ratings reflete sobretudo a melhoria do perfil operacional da empresa com maior diversificação de
receitas e seus indicadores de proteção de dívida consistentemente fortes. Além disso, acreditamos que a recente
restruturação acionária que tornou a Embratel uma subsidiária indireta da América Móvil (com rating A2, perspectiva
estável) seja benéfica, visto que a Embratel poderia se beneficiar da forte geração de caixa da América Móvil, se
necessário.

Amparada pelo forte desempenho na transmissão de dados e telefonia local, a Embratel reportou aumento de 8,4%
nas receitas líquidas consolidadas em 2009 refletindo o sucesso da estratégia da empresa em diversificar suas
operações, em contrapartida ao encolhimento do negócio de longa distância. Além disso, o foco da administração no
controle de custos tem se traduzido em melhoria da margem EBITDA (conforme definição da Moody's) para 27,7%
em 2009 (26,5% em 2008) apesar do ambiente mais competitivo. A disciplina financeira da Embratel é evidenciada
pela ausência de distribuição de dividendos em 2009 e pela utilização do maior fluxo de caixa livre para reduzir o
endividamento. A alavancagem conforme medida pela Dívida Total pelo EBITDA caiu para 0,9x (1,4x em 2008),
enquanto a liquidez melhorou com base no saldo de caixa de BRL 1,1 bilhão cobrindo 1,3x a dívida de curto prazo.

Em nossa opinião, ganhos relevantes adicionais de sinergia resultantes da reestruturação organizacional não são
esperados visto que a Embratel tem operado de forma integrada com a estratégia do grupo para a região.

O rating Baa2 da Embratel reflete o forte valor de sua marca, especialmente no segmento corporativo, e sua posição
como a maior operadora de longa distância e de transmissão de dados do Brasil. Embora a companhia enfrente
uma forte competição no relevante segmento de longa distância, ela tem conseguido reduzir gradativamente sua
dependência de tal segmento através do crescimento dos segmentos de transmissão de dados e serviços locais,
adicionalmente a ter lançado o serviço de vídeo por satélite em dezembro de 2008. O rating Baa2 também considera
nossa visão de que a Embratel tem importância estratégica para a América Móvil, uma vez que é o principal condutor
de sua estratégia de crescimento no Brasil. O rating é limitado pela grande quantidade de contingências fiscais e
regulatórias não provisionadas no balanço e por incertezas resultantes da mudança no ambiente regulatório, embora
notamos que até o momento a regulamentação tem apoiado retornos adequados aos participantes da indústria.

A perspectiva estável é baseada em nossas expectativas de que a Embratel continuará focando na diversificação de
receitas fora do segmento de longa distância, que se encontra em declínio, ao mesmo tempo em que mantém uma
boa disciplina financeira e um rígido controle de custos resultando em uma melhoria da margem EBITDA. Também
esperamos que a Embratel seja capaz de manter liquidez adequada através de uma combinação de geração de
fluxo de caixa livre (excluindo capex com financiamento compromissado), saldos de caixa e refinanciamento.

Os ratings e perspectiva da Embratel poderiam sofrer uma pressão positiva se a empresa continuar diversificando
suas receitas, de tal forma que a receita do negócio de longa distância seja inferior a 35% da receita consolidada,
elevando simultaneamente a margem EBITDA (conforme definição da Moody's) para acima de 30% e mantendo
Dívida / EBITDA abaixo de 1,5x e Fluxo de Caixa Livre para Dívida próxima a 15%.

O rating ou perspectiva da Embratel poderiam sofrer pressão negativa caso a empresa sofra erosão significativa da
participação de mercado devido à elevada competição ou suas receitas e margens caiam de forma sustentável.
Quantitativamente, os ratings poderiam ser rebaixados se as margens EBITDA caíssem abaixo de 25% ou se a
Dívida Total subisse para acima de 2,5x do EBITDA.

A última ação de rating para a Embratel ocorreu em 15 de janeiro de 2010, quando a Moody's colocou os ratings da
Embratel sob revisão para possível elevação.

A principal metodologia utilizada no rating da Embratel foi a metodologia de rating para a Indústria Global de
Telecomunicações ("Global Telecommunications Industry ") publicada em dezembro de 2007, que pode ser
encontrada no www.moodys.com no subdiretório "Rating Methodologies", na aba "Research & Ratings". Outras



metodologias e fatores que podem ter sido considerados no processo de rating deste emissor também podem ser
encontrados no subdiretório "Rating Methodologies" no site da Moody´s.

Sediada no Rio de Janeiro, Brasil, a Empresa Brasileira de Telecomunicações S.A. é a concessionária incumbente
do serviço de telefonia de longa distância no Brasil e fornece uma ampla gama de serviços avançados de
comunicações através de sua própria rede. Em 2009, a Embratel reportou receita líquida consolidada de BRL 10,6
bilhões (USD 5,3 bilhões convertidos pela taxa de câmbio médio).
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